Trainingssteckbriefe (3)

Thema Vertriebssteigerung mit Coaching

. Flihrungskrafte (FK) im Vertrieb
Zielgruppe

Coachingals FK wirkungsvoll einsetzen
Eigene Werte und Muster gezielt tiberpriifen
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Lernziel(e)

Was ist Coaching, was nicht
Warum Coachingim Vertrieb
Wirkungshebel
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Erfahrungsaustausch >

Methoden Lehrgesprich

Y

Dauer: 2 Tage (auch modular moglich)
Interne- oder externe Durchfiihrung
Max. 9 Teilnehmer

Organisatorisches
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» Vertriebserfolg mit Coaching steigern
» Eigene Wirksamkeit als FK erhéhen

> Fragetechnik
» Das Coaching-Gesprach

Praxissimulation

» Teilnehmerunterlagen + Fotoprotokoll
werden zur Verfligung gestellt



